30/05/2008 L'Imprenditore

MAGGIO 2008

BANCA CESARE PONTI
LA BOUTIQUE DEL PRIVATE BANKING

Fin dalla sua costituzione, nel 1871, Banca Cesare Ponti rap-
presenta a Milano e in Lombardia un importante punto di rife-
rimento per le esigenze di consulenza finanziaria dei clienti di
elevato standing che ricercanc professionalita e indipendenza
di giudizio, olire che riservatezza e attenzione.

le dimensioni da boutique favoriscono rapidita decisionale,
flessibilita organizzativa, elevata specializzazione e permet
tono all‘istituto di considerare il cliente e le relazioni personali
al centro del proprio modo di operare, secondo una culiura
della riservatezza centenaria.

In Banca Ponti, la logica di prodotto e di budget viene sosti-
uita da una logica di parinership che prevede il coinvolgimento
del cliente nel processo di investimento e la condivisione degli
obiettivi sulla base dell’ interprefazione delle sue esigenze.

Al fine di offrire alla propria clientela il meglio, Banca Ponti
opera attraverso un solido sistema di architeftura aperta per se-
lezionare prodotti scelti in logica di eccellenza e indipenden-
za sui mercatfi finanziari.
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