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Nel forte del gestito

Presente in Italia ormai da cinque anni,
Financiere de I'Echiquier ri-scommette
sul Bel Paese e annuncia per il futuro
tre nuovi accordi con il mondo delle reti.

di Matteo Chiamenti

li scacchi sono un
gioco dove non si
pud prescindere da
un ricercata strate-
gia; intuire le mosse dell'aver-
sario prima che sia lui a farlo
con noi & principio esistenziale
che determina la riuscita o
mene della nostra partita. Fa-
cile trovare analogia con il
mondo dei mercati, dove il ne-
mico da battere si chiama vo-
|atilita e la vittoria prende il no-
me di costante performance
premiante; una filosofia di “vi-
ta finanziara” che si addice
quindi perfettamente a Finan-
ciére de ’Echiquier, una del-
le realta indipendenti pit inte-
ressanti del gestito europeo.
Abbiamo intervistato Stépha-
ne Toullieux, ceo della socie-
ta e con |ui Paolo Sarno, re-
sponsabile per I'ltalia.

Come é nata I'idea Finan-
ciéere de I'Echiquier?

S.T. Tutto & nato a Parigj. La
societa, fondata nel 1991, ge-
stisce oggi circa 4 miliardi di
euro per conto di clienti privati
e istituzionali attivi, oltre che
sul mercato francese, in Italia,
Belgio, Svizzera, Lussemburgo,
Spagna, Germania e Olanda.
Oitre al collocamento dei fon-
di, Financiére de I'Echiquier &
presente anche sul mercato
istituzionale dove gestisce
mandati per conto di fondi
pensione, fondazioni e altri
soggetti istituzionali.

Qual &, a suo avviso, I'ele-
mento di distinzione rispet-
to ad altre case di gestione
del risparmio?

S.T. Ci riteniamo prima di tutto
degli specialisti; la filosofia di
investimento di Financiére de
I'Echiquier si basa sulla gestio-
ne attiva e su un approccio tipi-
camente bottom-up. Per essere
dei buoni gestori non & utile
essere dei tuttologi; noi prefe-
riamo eccellere in una selezio-
nata strategia, forti di anni di
comprovata professionalita ed
esperienza. |l team di gestione
pone al centro delle scelte di
investimento
un'accurata at-
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profonditi con C’e chi dice

il management delle aziende.
In tal modo, Financiére de I'E-
chiquier & in grado di individua-
re le societa leader a livello
mondiale che, indipendente-
mente dall'andamento dei mer-
cati, possono offrire le migliori
prospettive di crescita. Per Fi-
nanciére de I'Echiquier I'incon-
tro diretto con i dirigenti delle
aziende & talmente importante
che, pit che parlare di stock
picking, preferiscono |'espres-
sione “enterprise picking”; ogni
anno, e da pit di 10 anni, i ge-
stori e gli analisti di Financiére
de I'Echiquier incontrano circa

che a seguito dell'imple-
mentazione della nuova
normativa Ucits IV si arrive-
ra a una razionalizzazione
del mercato, con buona par-
te delle boutique del gesti-
to locali che si troveranno
costrette ad unirsi ai grandi
gruppi. Qual & la sua opinio-
ne su guesto tema?

S.T. lo credo che sia necessa-
ria una valutazione di merito
da paese a paese. Se guardo
alla Francia noto un mercato
molto segmentato, mentre in
Italia prevalgono i grandi grup-
pi finanziari. Ad ogni modo vi

sono boutique e boutique, noi
siamo comungque nei primi 5
gestori francesi per masse;
molte piccole realta sono una
sorta di “one man show" e
questa caratteristica le rende
vulnerabili di fronte all’'incede-
re della concorrenza europea.
Sicuramente siamo di fronte a
un mercato complesso, ma e
proprio qui che riescono a
emergere i profili di gestione
pill validi e garantisti nei con-
fronti dei clienti. Per questa ra-
gione siamo stati premiati da-
gli investitori nonostante il pe-
riodo di difficolta per I'indu-
stria relativa.

Come giudica I'esperienza
ftaliana?

BS. Financiére de I'Echiquier &
presente in Italia sin dal 2005
e nel nostro paese colloca
cinque fondi comuni di investi-
mento e un fondo di fondi,
grazie ad accordi di distribu-
zione con reti di promotori fi-
nanziari e private banking
(Banca IPIBI Financial Advi-
sory, Consultinvest Investi-
menti Sim, Banca Sara, Banca
Cesare Ponti, Banca Ifigest,
Sidtirol Bank, Banca Fideu-
ram e Sanpaolo Invest) e col-
locatori online (IWBank, Onli-
nesim e FundStore). | fondi di
Financiére de I'Echiquier sono
inoltre utilizzati come sotto-
stante all’'interno di polizze
unit linked (Skandia, Euresa
Life e Aviva).

Ora come ora I'ltalia ci ha ga-
rantito il miglior risultato sul
fronte raccolta dopo la Fran-
cia, grazie anche all'impegno
pregevole dei promotori finan-
Ziari che ci hanno scelto.

Tutto quello che posso dire &
che stiamo operando in stret-
to contatto con il mondo delle
reti. Sono in dirittura d'arrivo
tre nuovi accordi, due big e
una small, dei quali perd non
posso tuttavia fare ancora
menzione.
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